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Ein System mit Partnerschaft

FarmBlick ist seit 2017 ein erfolgreicher Anbieter fiir un-
abhéngige digitale Losungen rund um die smarte Land-
wirtschaft. Dabei dreht sich alles um einen gesunden
Boden und eine effiziente Arbeitsweise des Landwirtes.
FarmBlick versteht die Landwirtschaft als System, das
mit neuen digitalen Moglichkeiten séamtliche Arbeitsab-
laufe mit allen gesetzlichen Vorgaben sowie die neuen
EU-Klimaziele fur 2021-2027 ,zur nachhaltigen Land-
wirtschaft* umfasst.

Unser Credo ist es, den Dienstleister und Partner
des Landwirtes (wie u. a. Lohnunternehmer, Genos-
senschaften, Handler etc.) mit unserem Wissen und
digitalen Moglichkeiten sowie modernen Service-
leistungen in der digitalen Prazisionslandwirtschaft
Zu unterstiitzen und zu begleiten.

Bodenfruchtbarkeit und Deckungsbeitrag steigern

Sie verbessern den Deckungsbeitrag des Landwirtes
mit unseren Leistungen, indem Sie die Fruchtbarkeit
der Anbauflachen erhéhen und dabei den Einsatz von
Arbeitsressourcen und Landtechnik effizient anwenden.

Betriebsberatung und Begleitung der digitalen Um-
stellung

In enger Zusammenarbeit und in lThrem Namen als
Dienstleister beraten und analysieren wir Betriebspro-
zesse und Probleme auf dem Hof lhrer Kunden und
sprechen Empfehlungen fir Optimierungsmaglichkeiten
aus. Wir begleiten gemeinsam Ihren Kunden Schritt fir
Schritt auf dem Weg der Digitalisierung. Zur Erfassung

von Bodendaten und Informationen sowie zur Durch-
fihrung von Dienstleistungen arbeiten wir ausschlie(3-
lich mit lhnen als unserem Systempartner zusammen,
den wir in einem deutschlandweiten Netzwerk auf unse-
rer Internetseite vorstellen und weitervermitteln.

Unser Partner-Netzwerk, die FarmBlick-Communi-
ty-App

Wir unterstitzen unsere Partner durch standige Infor-
mationen und Weiterbildungsangebote Uber Entwick-
lungen im Smart-Farming-Bereich. Wir vermitteln alle
Dienstleistungen in der jeweiligen Region und bieten
umfangreiche Serviceleistungen sowie Vertriebsunter-
stitzung fir lhre Offentlichkeitsarbeit an. Zentrales
Instrument unseres Netzwerks ist dabei unsere Farm
Blick-Community-App. (Siehe Seite: 14) Dieser Werk-
zeugkasten fur Smart Farming ermdglicht es unseren
Systempartnern und Kunden, Daten zu Schlagen zu
erfassen, zu verwalten, auszutauschen und praxis-
tauglich fur Maschinentechnik zu erzeugen. Auch die
Kommunikation und Hilfestellung untereinander ist hier
maglich.

Neue Geschéfte mit starker Kundenbindung und
Imagefaktor

Mit dem FarmBlick-Konzept werden Sie neue Ge-
schéftsfelder fur lhre Unternehmen mit Umsatz er-
schlieBen und eine starke Kundenbindung erreichen.
Mit unserem Label ,Nachhaltige Landwirtschaft durch
Smart Farming“ erreichen Sie au3erdem eine grolie
Aufmerksamkeit und Akzeptanz bei lhrer Imagebildung.
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Vorteile einer Zusammenarbeit

Wir streben eine echte Partnerschaft unter Gleich-
gesinnten in der Landwirtschaftsbranche an, da
wir davon uberzeugt sind, dass eine Zusammen-
arbeit viele Vorteile fur alle mit sich bringen wird.
Ideen, Kompetenz, Qualitat und Starken werden
gebindelt, die Kosten und Investitionen geschont
sowie die Auftragsabwicklung, Rentabilitat und
Zufriedenheit gesteigert.

Durch eine Partnerschaft kdnnen unsere Partner
ihren Wirkungskreis ausweiten, da wir Partner
zwecks Vor-Ort-Beratung und die Dienstleistun-
gen vermitteln.

Wir bieten viele Vorteile zur Unterstiitzung unserer
digitalen Leistungen an. Dabei beschranken wir uns
nicht nur auf Sonderkonditionen fiir den Wiederver-
kauf. Mit unserer Zusammenarbeit sorgen wir flr ein
gemeinsames Wachstum und neue Geschafte. Wenn
Sie alle Vorteile nutzen, die wir lhnen geben, werden
Sie schnell erkennen, dass es sich fur Sie auszahlen
wird.

Sie meinen, das kann jeder sagen und nur der Preis
zahlt? Falsch, unser Erfolg gibt uns recht!
Denn Sie missen wissen, dass wir zu 75 % anspruchs-

volle und somit hochpreisige Beratungen und Dienst-
leistungen verkaufen. Es gibt einen groRen Bedarf an
qualitativ hochwertigen Bodendaten sowie damit ver-
bundenen Beratungen und Services. Um diese Kun-
den zu erreichen, brauchen Sie eine Verkaufsstrategie
nach unserer gelebten Qualitatsphilosophie.

Mehr Erfolg, weniger Risiko, bessere Rentabilitat
Fur Sie wird sich eine Partnerschaft auszahlen, da Sie
Arbeitsressourcen und Kosten sparen. Rechnen Sie
einfach fir sich selbst aus, welchen Geld-, Personal-
und Risikoaufwand Sie bendétigen, um eine Rendite zu
erwirtschaften, die wir lhnen als Partner garantiert an-
bieten.

Ein Imagefaktor mit hoher Akzeptanz

Mit Smart Farming steigen Sie in der nachhaltigen
Landwirtschaft ein. Mit unserer Zusammenarbeit erfll-
len Sie nicht nur die neuen EU-Klimaschutzrichtlinien,
Sie zeigen mit unserem Partner-Label in lhrer Offent-
lichkeitsarbeit Ihr Engagement zur Umwelt und Natur.

Eine Partnerschaft ist unverbindlich, ohne Risiko
Eine Partnerschaft ist flir uns ein Agreement, das je-
derzeit schriftlich aufgelost werden kann. Es ist der
Rahmen einer guten Zusammenarbeit mit allen Erwar-
tungen — eine Willenserklarung.
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Mit einer Partnerschaft erhalten Sie zusatzlich zu Ihrer Provision auch eine Menge Unterstiitzung

Provisionen und Gutschriften Valuta und Service
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Sicherheit, Garantie
und Mehrwert

Systempartner-Service




Systempartner-Premium

Starke Partner erhalten mehr Vorteile!

Besonders starke Partnerschaften werden beson-
ders gefordert. Als Systempartner-Premium erhal-
ten Sie weitere hilfreiche Unterstutzung, um lhren
Kunden noch besseren Service bieten zu kénnen.

Systempartner-Premium

Ab einem Jahresumsatz von 25.000,- € werden
Sie automatisch Premium-Partner. Dieses Upgra-
de verschafft Ihnnen Zugang zu mehr Leistungen,
Hilfestellung und Boni.

Mitarbeiterschulung

Wir machen lhr Team fit. Pro Kalenderjahr ste-
hen lhnen als Systempartner-Premium 8 h Schu-
lung oder Kundendemos kostenlos zur Verfligung
(zzgl. Reisekosten und Spesen sowie Schulungs-
material).

o > o

Systempartner-Premium werden Sie automatisch

ab einem Jahresumsatz von 25.000,- € netto (Rei-

sekosten, Spesen, Verpflegungspauschalen etc.

werden nicht mit eingerechnet).

Kostenlose Fachberatung

Unsere Experten beraten Sie ganz personlich
bei lhren Projekten. Auf Wunsch auch in lhrem
Namen direkt mit Inrem Kunden. Als Systempart-
ner-Premium haben Sie hierfir ein kostenloses
Jahreskontingent von 10 h (zzgl. Reisekosten und
Spesen sowie evtl. notwendiges Material).

Zusatzliches Infomaterial und Videos
Als Systempartner-Premium haben Sie Zugang zu
exklusivem Info- und Schulungsmaterial, welches
Ihnen als Download oder auf unserer Homepage
kostenlos zur Verfiigung steht.
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Voraussetzungen

Es gibt einige Voraussetzungen zur Partnerschaft, die fiir uns sehr wichtig sind. Insbesondere denken

wir langfristig und nachhaltig fur eine Win-Win-Situation fur beide Seiten.

Die Unternehmen einer Partnerschaft

Eine Partnerschatt ist fiir uns ein Agreement auf Augen-
hohe, das jederzeit schriftlich aufgeldst werden kann. Es
hat keine vertragliche Wirkung mit Rechten und Pflichten.
Vielmehr ist es der Rahmen einer guten Zusammenarbeit
mit allen Erwartungen.

Partnerschaften schlieRen wir gerne mit folgenden:
Wiederverkaufer — Handler-Partner

Wiederverkaufer, Landhandel, Genossenschaften sowie
Landtechnik-Vertrieb, die in ihrem Namen weiterverkau-
fen und einen kontinuierlichen Bedarf an unseren Leis-
tungen haben. Vertragspartner ist der Wiederverkaufer
oder Handler.

Beratungs-Partner

Fir Beratungsunternehmen und Vermittler, die unsere
Produkte und Leistungen je nach Bedarf weitervermitteln.
Hier treten wir haufig, nach Ricksprache, direkt als Ver-
tragspartner bei dem Kunden auf.

Software-Partner

Fur Softwareanbieter und -entwickler, die Schnittstellen
zu unseren Produkten und Leistungen anbieten. Ver-
tragspartner ist unser beider Endkunde, welcher durch
die digitale Zusammenarbeit einen Zugewinn erhalt.

Lohnunternehmer und Maschinenringe, welche durch

unsere Partnerschaft ihr Produktportfolio erweitern und
ihren Kunden modernste Services anbieten.

12
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Unsere Partner sind echte Macher wie wir und legen
Wert auf hohe Qualitat mit gutem Service. Auf den
Punkt gebracht: Unsere Partner verfolgen ahnliche
Ziele und Werte flr unsere Kunden, wie , Qualitat
statt Quantitat* und eine ,,hohe Zufriedenheit statt
schnellem Glick”. Diese Einstellung ist flr uns
erfolgreich und sehr wichtig fur gemeinsame Ge-
schafte unter Partnern.

Vertrauen, Offenheit und Ehrlichkeit

Wir legen viel Wert auf einen offenen Umgang mit Ver-
trauen und Ehrlichkeit. Daher haben wir auch ein of-
fenes Ohr fur alle Wiinsche unserer Partner und ihrer
Kunden, um diese bestmdglich zu unterstiitzen. Bei uns
zahlen das Wort und auch muindliche Zusagen. Vertrau-

~

en ist fur uns immens wichtig, da nur so eine effektive
und erfolgreiche Zusammenarbeit moglich ist. Und das
erwarten wir auch von unseren Partnern.

1. Betreuung und Beratung
Alle Beratungs- und Betreuungsleistungen mit Ihrem
Kunden sind und bleiben weiterhin lhre Aufgabe.

2. Bereitstellung von Daten und Informationen

Fur Dienstleistungen, welche durch andere Systempart-
ner durchgefuhrt werden, stellen Sie alle notwendigen
Informationen bereit und kiimmern sich um die Abspra-
chen mit Ihrem Kunden. Nach Abschluss der Dienstleis-
tung bereiten Sie die Daten auf und stellen diese dem
Kunden zur Verfigung.
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Marketing — Unterstiitzung

Eine Unterstutzung lhrer Vertriebs- und Verkaufsaktivitéten ist sehr wichtig, da Sie nur mit der Argumentation tber
Qualitat, Service und Durchgangigkeit unser System anbieten konnen. Wir halten fir Sie Werbemittel, u. a. mit dem
FarmBlick-Qualitatssiegel, neutrale Prospekte zum FarmBlick-System und zu einzelnen Dienstleistungen, Ange-
botstexte und Erklar-Videos auf unserem passwortgeschutzten Systempartner-Login zum Download bereit

Nutzung von Markenlabel Neutrale Vertriebsunterstiitzung Digitales Netzwerk als App

< & FarmBlick
FarmBlick '
SYSTEMPARTNER

Noch weitere Fragen und Informationen?

Rufen Sie uns unter Tel. +49 (0)7269.9605873 an oder schreiben Sie uns eine E-Mail an info@
FarmBlick.com mit dem Betreff ,Systempartner” und registrieren Sie sich als Systempartner im Internet
mit Freischaltung des Partnerzugangs.

14



Jetzt
RESELLER-
ZUGANG
freichalten
lassen!

Systempartner-Anmeldung

Hier kommen Sie zum Systempartner-Antrag:
Complete the form in full and submit it. Shortly thereafter, you will receive access to the password-protected
area, which includes all partner terms, information materials, explanatory videos, marketing resources, and

the FarmBlick quality seal.



Die FarmBlick-
Community-App

Die FarmBlick-Community-App ist das zentrale Netzwerk fur alle digitalen Leistungen fur unsere Systempart-
ner. Hier managen Sie einfach und verstandlich fur Ihre Kunden hochkomplexe Informationen von Infrarot- und
Radarsatelliten sowie die Daten von Wetterstationen zu Anbauflachen und Schlagen. Die Funktion und der
Aufwand sind sehr einfach und intuitiv. Sie verschaffen sich einen enormen Wissensvorsprung: Damit entlas-
ten Sie Arbeitsprozesse sowie Ressourcen und steigern die Effektivitat und Wirtschaftlichkeit.

Intuitive Tools zum Smart Farming:

 Erstellen von Ertragspotenzialkarten auf
Satellitenbasis

« Erstellen von Applikationskarten fir Din-
gung, Aussaat, Pflanzenschutz und Boden-
bearbeitung auf Basis von Ertragspotenzial-
karten

« Darstellen des Biomasseverlaufes tber die
gesamte Vegetation (NDVI-Index)

» Einbinden von externen Daten wie bei-
spielsweise Ertragskartierung oder Boden-
proben

 Schlagspezifische Darstellung von Nieder-
schlags- und Temperaturverlaufen

* Erstellen von Fahrspuren fur Lenksysteme
« Kommunikation und Erfahrungsaustausch
mit anderen Landwirten innerhalb der Com-
munity

Alle digitalen Mdglichkeiten als Systempartner testen!

www.FarmBlick.de/FarmBlick-Community-App
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App erhalt der Lol

fir den Boden seines Landwirtes
alle wichtigen Informationen fur
die Prazisionsbewirtschaftung.

;. T L T T B i :
Feldverwaltung der Schlage deersc.hl,gg = L e *‘“deeﬂ_prob n managen
% :_II‘. sl 4 is I._l.!:_':k'#_‘.. #

Externe Daten importieren Fahrspuren planen Applikationskarten erstellen
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- Die Vortelle
auf einen Blick

¥ Biindelung von Ideen und Kompetenzen

¥ Einhaltung der EU-Klimazielvorgaben 2021-2027
v’ Garantierte Provisionen und Renditen

v’ GroReres Leistungsportfolio

v’ Nachhaltige Steigerung von Image und Qualitéat
v’ Reduzierung von Personal- und Nebenkosten
v’ Schonung von Eigenkapital und Investitionen
v’ Minimierung von Haftung und Risiken

v’ Steigerung der Kundenzufriedenheit

v Erh6hung der Kundenbindung
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FarmBlick

SYSTEMPARTNER
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Unsere Partnerseite besuchen

www.FarmBlick.de/Systempartnerschaft

FarmBlick GmbH bodenproben@farmblick.com www.farmblick.de
Ochsenburger Str. 19
75056 Sulzfeld +49 (0) 7269 / 96 05 87-3 @farmblick




